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Venta social.

¡Ahora te toca a ti!
Bienvenidos a la actividad de seguimiento del módulo 3. Esta actividad de seguimiento se 
compone a su vez de diferentes apartados y actividades que podrás ir completando según 
vayas avanzando en el programa de asesoramiento. Si en algún punto te atascas, no te apu-
res. Continúa con la parte teórica y seguro que se resuelve pronto la práctica. 

1. El primer punto es cambiar la plantilla. Para ello, entramos en nuestra página de empre-
sa de Facebook y vamos al apartado de configuración. Elige la plantilla que quieras y si 
no tiene la pestaña de tienda, añádela manualmente. 

2. Reordena como prefieras las pestañas de tu plantilla. Elimina alguna si consideras que 
no es necesaria. 

3. Configura tu tienda y elige la forma que prefieras para realizar la compra, bien mensaje 
o bien en una web. 

4. Crea varios productos en tu tienda online. 

5. Configura colecciones diferentes para agrupar tus productos. 
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